
■申込み方法／セミナー参加に　 をつけてFAXにてお申込みください。後日、支払方法など担当者から連絡させていただきます。
■会場：Ci新大阪ショールーム（セミナールームにて）※JR「新大阪駅」東口より徒歩1分

【発行日】2019年3月16日　【発信元】Ciメディカル 新大阪ショールーム　大阪市東淀川区東中島1-19-4  新大阪NLCビル1F　定休日／月曜日・火曜日

□ 歯科医師 □ 歯科衛生士  
□ 歯科技工士 □ その他スタッフ
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FAX.06-6829-6719申込書送付先 TEL.06-6829-6718お問い合わせ

「（会社の近くで）歯のホワイトニングをやっている歯医者」
「（家の近くの）子供向けの歯医者」といった地図とキーワードを使った
集客手段をご存知でしょうか？
今や多くの人がスマートフォンを利用しており、インターネットでの情報検索だけでなく、スマホのGPS機能
を使って近くのお店を探す方が非常に多くなっております。スマホを使って近くのお店を調べた経験のある
先生も多いのではないでしょうか。本セミナーではGoogle　Map
の地図情報を活用し、路面広告やSEOとは異なる費用対効果の高
い集客手法についてWebコンサルタントがご説明いたします。

セミナー開催のご案内セミナー開催のご案内セミナー開催のご案内セミナー開催のご案内

■受講料／無料　■定員／20名

スマホの地図情報を使って医院を探す方が増えています！スマホの地図情報を使って医院を探す方が増えています！
～スマホ×地図×キーワードを使った集客アップ～

《講師》
株式会社ビットミックス
デジタルセールス事業部
ゼネラルマネージャー

西島本 周 先生本セミナーに参加する

10：00～11：00日時：4月7日（日）

女性メインの環境で、お客様をお迎えし、顧客定着させ、紹介のロジックを回す…という
意味では、歯科業界とエステ業界は多くの共通点があります。レセプトがなくても悠々
と経営を続けるエステティックの裏側を覗いてみませんか？リピートに繋がる秘訣を知り
たい、患者さんとの関係性を良くする秘訣を知りたい、繁盛エステティックサロンが必ず
やっている“創客（集客から顧客化）スト̶リー”を知りたいなどなど、“繁盛サロンの極
意”をご紹介します。
■受講料／10,800円（税込） ■定員／20名

患者となるか？ならないのか？の分岐点患者となるか？ならないのか？の分岐点
～技術力だけではもう生き残れない～

《講師》
株式会社アイリカ代表取締役
（一社）日本エステティック業協会監事
（一社）国際メンターズクラブ理事
清水 ヨシカ　先生本セミナーに参加する

10：00～13：00日時：4月14日（日）

介護保険が始まった頃から訪問歯科衛生士として、在宅、施設、病院と口腔ケアで回って
いましたが、病院から変えないとの思いから、歯科医がいない病院で、口腔ケア専門で三
つの病院で口腔ケアを位置づけ、脳外科の集中治療室も経験した事も含めて、口腔ケア
の基礎知識からテクニック、ノウハウを伝授します。

■受講料／7,560円（税込） ■定員／20名

これから始める訪問、これでいいのか？訪問これから始める訪問、これでいいのか？訪問

《講師》
株式会社Beaute
Café Beaute管理責任者
歯科衛生士
健康管理士・ヘルパー2級

松村 紀恵　先生本セミナーに参加する

10：00～13：00日時：4月21日（日）

無料

有料

有料

講習会、経営ハウツーなどで、
延べ30,000人以上の
セミナー実績！

講習会、経営ハウツーなどで、
延べ30,000人以上の
セミナー実績！

新大阪ショールーム サイトも見やすく
なりました。

右下にある

webからも申し込みできます。
Ciモール 検索

をクリック


